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Duracion

45 Hogs

Modalidad: Online y Presencial.

Temario Resumido:

« Las ventas y la direccion de ventas

EI éXItO en Ia Venta: « Organizacion comercial

« Seleccion e integracion de la fuerza de ventas

D I rECCI()n y TéCﬂ|CaS « La formacion de la fuerza de ventas
ComerC|a|eS - Sistemas de compensacion

« Técnicas de ventas
« Método spin selling
» Key account manager

 Supervision y control de equipos comerciales



